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1.  ANÁLISIS ECONÓMICO  REGIONAL  

El Departamento de Casanare tiene una población estimada por el DANE para el año 
2012 de 337.886 habitantes. La misma fuente establece para el año 2011 un producto 
interno bruto de $13.607 billones (precios corrientes), que constituyen el 2.2% del total 
nacional, mientras que el producto interno bruto per cápita es el más alto del país 
ubicándose en $41 millones y el segundo de mayor crecimiento en ese mismo año (15% 
por detrás del Meta con un crecimiento del 19%). 
 

Tabla 1. Variables e indicadores regionales 

VARIAB LES E INDICADORES  CASANARE  COLOMBIA  

Extensión Territorial (Km2) 44.640 1.141.748 

Municipios 19 1.102 

Áreas no Municipales 75 8.053 

Población Proyectada 2012 337.886 46.581.823 

 
 
Los sectores económicos más representativos en la economía del departamento son la 
minería y la explotación de hidrocarburos (61% del total del PIB), los servicios (12%) y la 
agricultura y ganadería (9%).

1
 

 
 

Figura 1. Evolución PIB Casanare 

 
                                                 
1
 Fuente: DANE 
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Figura 2. Evolución PIB Casanare (Sin actividades mineras) 

 

Fuente: Dane. 

 
A continuación se presentan las cifras, los indicadores y los hechos relevantes de los 
sectores industrial, agrícola, pecuario, así como del turismo, la balanza comercial con el 
exterior y el estatus de competitividad del Departamento de Casanare.  
 
SECTOR INDUSTRIAL 
La producción industrial del Departamento está conformada básicamente por la 
molinería, que constituye el 82% del total. 
 

Figura 3. Sector industrial 

 

Fuente: DANE. 
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SECTOR AGRÍCOLA 
La actividad agrícola del departamento se concentra en 3 productos, en los cuales, 
ocupa los siguientes lugares en el total nacional: 
 
Å Arroz secano mecanizado: 2° puesto. 
Å Arroz Riego: 4° puesto. 
Å Palma de aceite: 6º puesto. 
 
En otros productos, se destaca como: 
 
Å El 2° productor de caña miel. 
Å El 6º productor de soya. 

 

Figura 4. Sector agrícola 

 

Fuente: DANE. 

 
SECTOR PECUARIO 
Por su parte, la actividad pecuaria del departamento se concentra en 2 productos, en los 
cuales, ocupa los siguientes lugares en el total nacional: 
 
Å Bovino en el 3er puesto. 
Å Pollos y gallinas, 10 ° puesto. 
 
También se destaca como: 
 
Å El 3er. productor de porcinos. 
Å El 3er. Productor de especies utilitarias. 
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Figura 5. Sector pecuario 

 

Fuente: DANE. 

 
Casanare cuenta asimismo con cadenas productivas que se proyectan como sistemas de 
gran potencialidad y rentabilidad. Entre ellas se destacan los cultivos de algodón, cítricos 
(se destaca la piña dulce) y la piscicultura que cría especies como la cachama, la mojarra 
y el bocachico. 
 
Actualmente existe la oportunidad de invertir en importantes proyectos de 
infraestructura para el transporte férreo y fluvial, así como de industrias que agreguen 
valor a los productos primarios de hidrocarburos, agricultura y ganadería que 
ampliamente produce la región. Las siguientes iniciativas constituyen las más importantes 
oportunidades para el desarrollo económico en la región: 
 
Á Proyectos Agroindustriales. 
Á Implantación de núcleos productivos de palma, producción industrial derivados y 

producción de biocombustibles. 

Á Planta de secamiento almacenamiento y trilla de arroz. 
Á Desarrollo de núcleos industriales para la producción de productos derivados de la 

madera. 
Á Reforestación Comercial. 
Á Agroindustria de pos-cosecha en la producción de frutales. 

Á Planta de urea del departamento de Casanare. 
Á Construcción y puesta en marcha del frigorífico de Casanare. 
Á Desarrollo de un programa de manufactura y transformación del cuero bovino. 
Á Proyectos Turísticos  
Á Futura zona franca 
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EXPORTACIONES 
Durante el 2011, las exportaciones del Departamento de Casanare fueron de 
US$1.885,3millones. En el período enero - octubre de 2012, alcanzaron los US$1.653,4 
millones. Estas exportaciones corresponden en su totalidad a la venta de aceites crudos. 
A continuación se presentan los principales destinos: 

 

Figura 6. Exportaciones 

 

Fuente: DANE. 

 
IMPORTACIONES 
En la vigencia 2011, el Departamento de Casanare fue destinatario de un total por 
importaciones de 211.5 millones. Durante el período enero - octubre de 2012, 
alcanzaron los US$245.2 millones. A continuación se relacionan los principales productos 
importados por la región y sus lugares de procedencia: 
 

Figura 7. Importaciones 

 

Fuente: DANE. 
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TURISMO 
Durante el año 2012 recibió 143.144 pasajeros aéreos y 1.242 viajeros extranjeros no 
residentes en Colombia, lo cual representa un crecimiento del 25% y 26%, 
respectivamente, con respecto al año inmediatamente anterior. 
 
COMPETITIVIDAD REGIONAL 
En cuanto a competitividad o facilidad para hacer negocios, de acuerdo con la última 
medición de la CEPAL, Casanare se ubicó en el puesto 16 entre 29 departamentos, tal 
como se detalla en las siguientes gráficas: 
 

Figura 8. Indicadores de competitividad 

 

Fuente: DANE. 

 

Tabla 2. Escalafón de competitividad Casanare 

ESCALAFÓN DE COMPETITIVIDAD  
CASANARE  

Puesto 16/29 

· Fortaleza de la Economía (4.Medio Bajo) 
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ESCALAFÓN DE COMPETITIVIDAD  
CASANARE  

· Infraestructura (6.Colero) 

· Capital Humano (4.Medio Bajo) 

· Ciencia y Tecnología (6.Colero) 

· Finanzas y Gestión Públicas (1.Líder) 

 

Fuente: DANE. 

 
En conclusión, el Departamento de Casanare es una región con excelentes condiciones 
para la actividad productiva ganadera, agrícola, pecuaria, piscícola, forestal, 
agroindustrial, minera, de hidrocarburos y para el turismo. Su cercanía a los mercados 
del centro del país y a Venezuela le brinda así mismo un gran potencial geoestratégico. 
 
Debe no obstante, concentrar sus esfuerzos por desarrollar su infraestructura, así como 
invertir en ciencia y tecnología, sin dejar de lado el fortalecimiento del capital humano. 
De igual forma, solo con el cuidado del medio ambiente, mediante reforestación de 
cuencas hídricas, protección de especies de plantas y animales autóctonos y buenas 
prácticas en Hogares, Empresas y Entidades, se podrá dar sostenimiento al desarrollo 
económico de las personas que viven en la región. 
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2.  COMPETITIVIDAD  Y PRODUCTIVIDAD  

2.1  FORTALECIMIENTO Y DESARROLLO EMPRESARIAL 

Es importante destacar el impulso que se viene realizando a la creación de empresas en 
Casanare y ello se viene desarrollando a través de alianzas con otras entidades 
vinculadas al departamento. A lo largo del 2012 se consolidaron diferentes proyectos, 
como son: 
 

Á En convenio con la Organización Internacional para las Migraciones, Alcaldía de 
Yopal y la Cámara de Comercio con el apoyo del Departamento para la Prosperidad 
Social ð DPS 
Se beneficiaron 100 microempresarios del municipio de Yopal a través del 
asesoramiento profesional y el desarrollo de un plan de negocios para mejorar su 
unidad productiva. 

  
Á Sistema de Incubación Extramuro ð SINERGIA 

En una alianza público privada se creó este sistema de incubación en donde a través 
de los siguientes servicios se facilita la creación y fortalecimiento empresarial: 
 

Ğ Asesoría para la obtención de permisos y registros Invima 

Ğ Apoyo para el diseño y creación de identidad corporativa 

Ğ Acompañamiento para la implementación de manuales y procedimientos 

Ğ Realización de Diagnósticos empresariales y establecimiento de planes de 
acción 

Ğ Asesoría para la presentación de proyectos empresariales a convocatorias BID, 
BANCOLDEX, entre otros. 

Ğ Promoción de los empresarios en Ferias Comerciales. 

 
Modelo de incubación: 
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Figura 9. Modelo de incubación 

 

Fuente: Sistema de incubación. 

 
Para el 2012 culminamos en proceso de pre incubación con 10 empresas, en 
incubación 10 empresas y en post incubación 10 empresas. 
 

Á Apoyo a proyectos productivos 
A través de este proyecto, apoyamos el programa nacional de 
alianzas productivas donde realizamos el acompañamiento a la 
ejecución de cuatro proyectos asociativos: 

 
Asociación Manos Unidas - Yopal  
Asociación Frutales del Piedemonte ð Yopal 
Asociación de productores Agropecuarios ASOPROACHA ð Chámeza. 
Asociación Cacaoteros del Norte ASOCANORTE ð Nunchía. 

 
Á Foro Oportunidades para el Sector Productivo de Casanare 

Frente al TLC con E.U. (28 agosto de 2012) 
Los Foros son espacios donde se comparte información 
sobre un tema específico, con la participación de personas 
especializadas que a través de una exposición trasmiten 
conocimiento para que la comunidad conozca y pueda 
utilizarla para su beneficio. 
 
La Cámara de Comercio de Casanare lidera todos los años 
un Foro llamado Casanare una empresa, una oportunidad 
de emprender, donde cada año se tratan temas de interés 
para la economía del departamento, hemos capacitado 
desde 1998 a través de esta modalidad a aproximadamente 
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3.000 personas, tratando temas de competitividad, del sector de hidrocarburos, 
agropecuario, ventas y en general temas económicos. 
 
El comercio internacional es un tema de gran importancia no solo para Casanare, 
sino para el país en general, donde a través de la globalización se acerca y facilita la 
oportunidad de generar nuevos negocios en cualquier parte del mundo, mejorar la 
productividad y por ende la competitividad de las regiones. 
 
Para 2012 tratamos el tema de los tratados de libre comercio, en especial con 
Estados Unidos analizando los impactos a la economía regional. Contamos con la 
asistencia de 275 personas entre comerciantes, empresarios y estudiantes y con el 
patrocinio de aliados fundamentales como Ecopetrol, Equión y Alcaldía de Yopal.  
 
Los conferencistas de este evento fueron Dra. Patricia Mendoza de Galofre, Directora 
de Investigaciones Económicas de Araujo Ibarra; Orlando Cifuentes Bolaños, 
Consultor Externo de Proexport y Daniel Michell delegado de la oficina de 
aprovechamiento del TLC del Ministerio de Comercio Industria y Turismo. 

 

Á Simposio: Competitividad de la Cadena Ganadera 
En el mes noviembre se realizó un 
encuentro para analizar la importancia 
de la cadena ganadera en Casanare, al 
cual asistieron cerca de 350 personas, 
donde expertos profesionales nacionales 
e internacionales expusieron temas sobre 
política sectorial para la cadena cárnica y 
lechera, alternativas tecnológicas para 
producción bovina sabana inundable, 
introducción de razas criollas en los 
sistemas bovinos, perspectivas de las plantas de beneficio animal en Colombia, 
aprovechamiento de subproductos bovinos y tendencias tecnológicas para 
construcción y operación de frigoríficos.  

 
El Simposio fue organizado en alianza con la mesa técnica de agro industrialización y 
promoción de clúster de la Comisión Regional de Competitividad y contó con el 
patrocinio de Ecopetrol y Equion. 

 

Á Semilleros Empresariales 
Este proyecto busca desarrollar una plataforma para el impulso a los 
emprendimientos de alto impacto y los emprendimientos dinámicos dando 
cumplimiento a nuestro plan estratégico de impulsar la creación de grandes 
empresas generadoras de empleo y riqueza en Casanare; de igual forma articularnos 
a un proyecto nacional entre Cámaras de Comercio y grandes empresas Privadas 
òEscalando Emprendimientos en Colombiaó. 
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En el 2012, contamos con el apoyo de un profesional para articular el comercio tema 
de cooperación internacional en busca de oportunidades de ingreso para el 
fortalecimiento empresarial, en el marco de este proyecto realizamos las siguientes 
actividades: 

 
Á Firmamos convenio de cooperación con ocho cámaras de comercio binacionales 

Con el objeto de establecer un marco que permita la cooperación en campos de 
promoción de negocios a través de misiones comerciales internacionales, 
intercambios académicos y culturales, presentación de proyectos para fortalecimiento 
de los renglones económicos del departamento. 
 
Cámara de Comercio Colombo Brasilera 
Cámara de Comercio Italiana para Colombia 
Cámara de Comercio del Área Metropolitana de Washington D.C. 
Cámara de Comercio Árabe Colombiana 
Cámara de Comercio Colombo Alemana 
Cámara de Comercio Colombo China 
Cámara de Comercio Colombo Chilena 
Cámara de Comercio Hispano Colombiana 

 
 

Á Alianza Estratégica entre Cámaras de Comercio 
La Cámara de Comercio de Casanare en busca de aliados estratégicos para el 
desarrollo económico del departamento, firmó una alianza estratégica con sus 
homólogas de Sogamoso, Duitama y Tunja con el objetivo de desarrollar proyectos 
regionales en diferentes temas económicos, sociales y culturales.  
 
Para el 2013 iniciaremos con la estructuración de una plataforma regional para el 
emprendimiento, articulando con todos los programas ya existentes en el 
departamento y con el apoyo del programa nacional de EAI. 

 

2.2   COMISIÓN REGIONAL DE COMPETITIVIDAD 

La articulación público-privada es una condición indispensable para activar procesos de 
desarrollo sostenibles en Casanare y enfrentar conjuntamente los retos derivados de los 
cambios acelerados el mundo contemporáneo a las economías locales. La Cámara de 
Comercio de Casanare es consciente de que ya no es posible actuar aisladamente, sino 
que los mecanismos de coordinación son el camino más efectivo para alcanzar las metas 
de desarrollo, por lo que ha asumido un liderazgo propositivo ejerciendo la Secretaría 
Técnica de la Comisión Regional de Competitividad y de la Red de Emprendimiento de 
Casanare.  
 






























































































































































































