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Y cuál es mi historia de hoy?

N e l s o n  R .  M u ñ o z  O s m a

Coordinador Sistema de incubación de empresas de Casanare – Docente Universitario UPTC - CUN

Capacitador empresarial FUNIDEAME & EMPRENDE COLOMBIA
Master in Business Administration MBA (Unir – Esp)   - Administrador de Empresas UNAB (Col)

Mentor Empresarial - U. J.Tadeo Lozano (Col)

Gestor de Emprendimiento - Tec. Monterrey (Mex)

Consultor en Innovación - Colciencias Llanoinnova (Col)
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3 E L E M E N T O S
N E C E S I T A S

P A R A L A P U E S T A E N
M A R C H A D E U N A

E M P R E S A C O N E X IT O

EQUIPO

MODELO

PRODUCTO
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PRODUCTO
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TENEMOS POSIBILIDADES INFINITAS
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Cómo diseñar tu Producto Mínimo Viable (PMV) 
y Validarlo efectivamente en el mercado.
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Cocreación

Patrones comunes

Nuevas ideas y pivotar

Funcionalidades
y Servicio
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TIPS A TENER EN CUENTA

FUNCIONABILIDAD DE TU PRODUCTO
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TIPS A TENER EN CUENTA

EMPAQUE
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SE ORIGINAL: 
Si no eres una marca simplemente 

serás una mercancía. 
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Y TU EMPRENDIMIENTO, 
COMO GENERA VALOR?

Soy posiblemente un 
Commodity?
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QUE ES LO QUE ESTOY VENDIENDO?
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Commodity?
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QUÉ HACEN LOS GRANDES NEGOCIOS 
PARA PROGRESAR?
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TRABAJAR CON PERSONAS 

NO CON ESCLAVOS
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Disposición de ánimo manifestada de 
algún modo. (www.rae.es)
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Hacen ejercicio habitualmente.

Contemplan el futuro con gran optimismo.

Se fijan metas en la vida e intentan lograrlas.

Afrontan bien los problemas que plantea la vida

No se quejan por lo que les sucede.

Transpiran alegría y motivación.

Ayudan a compañeros de trabajo y a desconocidos sin esperar nada a 

cambio.

Expresan gratitud por lo que tienen.

Conocen el valor del tiempo y de la puntualidad.

Dedican tiempo a la familia, los amigos y otras relaciones sociales.

Saborean los placeres de la vida e intentan vivir el presente con pasión.

CÓMO SE COMPORTAN LAS PERSONAS 

FELICES ?
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FOMENTA EL 
RESPETO POR 
EL TIEMPO DE 

TU CLIENTE
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Propuesta de valor
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Propuesta de valor
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CLIENTES
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CLIENTES
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RELACION CON EL CLIENTE
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CANALES
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LAS ALIANZAS CLAVE, SON LAS SINERGIAS QUE AYUDAN A QUE EL NEGOCIO

FUNCIONE.

A PARTIR DE ESTAS PUEDES OPTIMIZAR COSTOS, ALCANZAR MODELOS DE

ECONOMÍA DE ESCALA, Y REDUCIR RIESGOS, ENTRE OTROS.

PODEMOS IDENTIFICAR 4 TIPOS DE ALIANZAS:

COMPAÑIAS    COMPETIDORES

CLIENTES   PROVEEDORES

IDENTIFICAR LAS 

ACTIVIDADES CLAVE ES 

CONSTRUIR LA CADENA 

DE VALOR DEL NEGOCIO

Alianzas  Clave 
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Actividades  Clave DEBES DESCRIBIR CUALES SON LAS ACCIONES  QUE LA

EMPRESA DEBE REALIZAR PARA QUE FUNCIONE ADECUADAMENTE

PUEDES CATEGORIZAR ESTAS ACTIVIDADES SEGÚN EL TIPO DE NEGOCIO
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Recursos Clave 

FUNDAMENTALES PARA GARANTIZAR QUE EL PROYECTO EMPRESARIAL FUNCIONE

ES LO QUE NECESITAS PARA OPERAR Y FUNCIONAR ADECUADAMENTE

DEPENDIENDO DEL TIPO DE 

NEGOCIO LOS RECURSOS 

NECESARIOS VARIARAN, Y SE 

PUEDEN AGRUPAR EN:

Fisicos

Intelectuales
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$C O S T O S
V A R IA B LE

FIJOS

S

estructura de Costos 

LA ESTRUCTURA DE COSTOS PERMITE QUE TENGAS

CLARO CUALES SON LOS COSTOS EN LOS QUE

INCURRIRÁS PARA QUE LA COMPAÑIA OPERE

ADECUADAMENTE.

PARA IDENTIFICARLOS RECORRE CADA UNO DE LOS

BLOQUES YA TRABAJADOS E IDENTIFICALOS
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Customer Development de Steve Blank – CANVAS

Como crear una startup con la metodologías de Customer Development (versión agrupada) y en español.

Este material es propiedad de Udacity y UniMOOC. Los vídeos originales y sus actividades y acreditaciones

correspondientes se encuentran alojados en la plataforma unimooc.com.Parte

1. https://www.youtube.com/watch?v=GVXYAwXHpvgParte

2. https://www.youtube.com/watch?v=GcksPkQhQ7kParte

3. https://www.youtube.com/watch?v=mxNGDoNHObQ

MATERIAL DE APOYO PARA REVISION Y 
FORTALECIMIENTO DE TU CANVAS

https://www.youtube.com/watch?v=GVXYAwXHpvgParte
https://www.youtube.com/watch?v=GVXYAwXHpvgParte
https://www.youtube.com/watch?v=GcksPkQhQ7kParte
https://www.youtube.com/watch?v=mxNGDoNHObQ
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@nelsonmunozo

nmunozo@gmail.com 

(57) + 3214777530

Yopal – Casanare - Colombia

Nelson R. Muñoz Osma – MBA -


